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SĠOWO WSTE┐PU  
 

Wysyğam miesiňcznie wiadomoŜci do kilkunastu tysiňcy czytelnik·w.  

Moje listy kontakt·w z dnia na dzieŒ powiňkszajŃ siň o kilkanaŜcie nowych os·b,  

a odsetek rezygnacji z dalszej subskrypcji jest bardzo niewielki (poniŨej jednego 

procenta).  

To oczywiŜcie nie wydarzyğo siň z dnia na dzieŒ. Zainwestowağem bardzo duŨo w 

przer·Ũne szkolenia i stopniowo zdobywağem coraz wiňcej doŜwiadczenia. Przez 

ponad 7 lata tworzyğem podstawň mojego biznesu, dlatego dzisiaj juŨ doskonale 

wiem jak to wszystko dziağa.  

Wiem r·wnieŨ, Ũe wğasna lista adresowa jest na wagň zğota ï jest to najwaŨniejsze i 

najtaŒsze narzňdzie w Ŝwiecie marketingu internetowego. Niestety coraz wiňksza 

liczba spamer·w bardzo nadszarpnňğa reputacjň Email Marketingu i duŨo os·b 

zaczňğo negatywnie reagowaĺ na niekt·re wiadomoŜci email. Ale pomimo to moje 

maile sŃ czytane i bardzo przyczyniajŃ siň do sukcesu moich produkt·w!  

W takim razie, dlaczego Ty nie miağbyŜ zrobiĺ dokğadnie tego samego?  

PokaŨň Ci w tej ksiňdze najwaŨniejsze zagadnienia, kt·re pomogŃ Ci skutecznie 

wykorzystaĺ Email Marketing w Twoim biznesie (r·wnieŨ w MLM) i uniknŃĺ 

najwiňkszych bğňd·w.  

Poznasz najwaŨniejsze techniki, od polepszenia relacji z Twoimi klientami i 

wsp·ğpracownikami poprzez budowň i wysyğkň Twojego Newslettera.  

Jak zapewne wiesz, nic nie pozostaje w miejscu ï r·wnieŨ Email Marketing. Dlatego 

co jakiŜ czas bňdň aktualizowaĺ to szkolenie i bňdň Ciň na bieŨŃco informowaĺ o 

wszystkich nowoŜciach.  

Nie czekaj i od razu zacznij zbieraĺ adresy email swojej grupy docelowej. Stw·rz 

najlepszy Newsletter na Ŝwiecie i zachwycaj tysiŃce, a p·Ŧniej setki tysiňcy 

potencjalnych klient·w i wsp·ğpracownik·w...  
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... A zobaczysz, Ũe Tw·j biznes eksploduje!  

Pozdrawiam serdecznie,  

Paweğ Grzech  
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COš CI POWIEM...  

 

Stworzenie strony WWW lub bloga a nastňpnie pr·ba zdobycia jak najwiňkszej iloŜci 

czytelnik·w - to typowy start zar·wno w internetowym biznesie, jaki i w MLM Online.  

Jednak bardzo szybko zobaczysz, Ũe to nawet nie jest poğowa drogi do Twojego 

sukcesu, poniewaŨ druga i najwaŨniejsza poğ·wka, to tak naprawdň skuteczny Email 

Marketing.  

Marketing Internetowy to zdecydowanie niejednostronny proces. Chodzi o tzw. 

dawanie i branie. Ludzie przychodzŃ na TwojŃ stronň - przyciŃgani przez atrakcyjnŃ i 

wartoŜciowŃ treŜĺ - i dajŃ Ci sw·j adres email. A Ty w ramach podziňkowania 

wysyğasz im regularnie wartoŜciowe informacje (np. r·Ũne szkolenia: ebooki, filmy 

video itp.).  

Strona WWW z samej natury jest jak pasywne i leniwe stworzenie. Wyleguje siň w 

sieci, podobnie jak leniwy pies przed kominkiem, kt·ry czasami zamerda ogonem, 

gdy ktoŜ np. otworzy drzwi. I dopiero wtedy budzi siň do Ũycia i prowadzi Ciň w 

okreŜlone miejsce, gdzie moŨesz wykonaĺ poŨŃdanŃ czynnoŜĺ.  

Natomiast wiadomoŜci email sŃ peğne Ũycia, podobnie jak aktywne zwierzaki np. jak 

bernardyn ï zawsze w pogotowiu, aby dotrzeĺ tam gdzie jest potrzebny.  

W beczuğce na karku ma specjalne zaproszenie, aby Tw·j czytelnik m·gğ dokğadnie 

rozejrzeĺ siň np. po Twojej stronie lub na blogu.  

Zatem strona WWW pr·buje za pomocŃ wartoŜciowych artykuğ·w zachňciĺ 

czytelnika do wykonania jakiejŜ konkretnej czynnoŜci - najlepiej zapisania siň na 

TwojŃ listň adresowŃ (to jest klucz do cağej reszty!). 

Natomiast maile dostarczajŃ wiadomoŜĺ i wrzucajŃ jŃ prosto do skrzynek 

pocztowych Twoich odbiorc·w.  

JeŜli egzystencja Twojej strony zaleŨy tylko i wyğŃcznie od zam·wieŒ pierwszych 

czytelnik·w, to niestety bardzo szybko zniknie z powierzchni ziemi.  
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Nieustannie musisz na nowo przyprowadzaĺ te same osoby na swojŃ stronň, aby 

pozyskaĺ stağych czytelnik·w i zdobyĺ jak najwiňcej zam·wieŒ ï w szczeg·lnoŜci po 

to, aby Tw·j czytelnik dokonağ ponownego zakupu lub doğŃczyğ do Twojego biznesu.  

Jest to niezbňdne do przeŨycia i powinien byĺ to Tw·j cel numer jeden ï a 

osiŃgniesz to tylko i wyğŃcznie poprzez dawanie i branie!  

DecydujŃcym faktorem jest tutaj zgoda Twoich czytelnik·w na wysğanie im 

wiadomoŜci. A gdy dostaniesz juŨ takie pozwolenie, to wtedy moŨna powiedzieĺ, Ũe 

trzymasz w swoich rňkach prawdziwŃ machinň do Email Marketingu.  

Ale jak jej uŨyĺ?  

JeŜli lubisz pisaĺ, to od razu moŨesz wystartowaĺ z wğasnym Newsletterem. 

Pamiňtaj jednak, Ũe taki Newsletter wymaga duŨego zaangaŨowania, nauki i 

dyscypliny. W nagrodň jednak Tw·j biznes wskoczy na zupeğnie nowy poziom.  

Zdobňdziesz zaufanie swoich subskrybent·w i dziňki temu zbudujesz z nimi 

pozytywne relacje. JeŜli bňdziesz im regularnie wysyğaĺ wiadomoŜci (przynajmniej 

4 razy w tygodniu!), to zbudujesz w taki spos·b silnŃ ŜwiadomoŜĺ marki ï zar·wno 

Twojej osoby, jak i Twoich produkt·w, usğug i biznesu.  

JeŜli natomiast nie jesteŜ utalentowanym lub zagorzağym pisarzem, to niczym siň nie 

przejmuj. JuŨ niedğugo dowiesz siň jak pisaĺ maile, kt·re sŃ skuteczne - nawet, jeŜli 

nie przepadasz za pisaniem. 

Pamiňtaj, Ũe skutecznego i perswazyjnego pisania zawsze moŨesz siň nauczyĺ.  

Do dzieğa!  
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ROZDZIAĠ PIERWSZ Yé 

Dlaczego Email Staġ Siŋ 

NajpotŋŮniejszym Narzŋdziem 

Marketingowym?  

 
Z tego, co zauwaŨyğem, to istnieje bardzo duŨe zapotrzebowanie na dobre 

informacje, kt·re dotyczŃ ODPOWIEDNIEGO wykorzystania Email Marketingu.  

Ponad poğowa pytaŒ, kt·re dostaje dotyczy wğaŜnie tego zagadnienia ï budowania 

listy kontakt·w, Newslettera, odpowiednich narzňdzi, skutecznego pisania maili itp.  

Og·lnie rzecz biorŃc pod pojňciem Email Marketingu kryjŃ siň wszystkie 

marketingowe czynnoŜci, w kt·rych skğad wchodzi wykorzystanie maili. To moŨe byĺ 

oczywiŜcie pisanie Newslettera, r·Ũne grupy dyskusyjne, ale r·wnieŨ wiadomoŜci 

Follow up.  

Tak naprawdň to nawet dodanie postscriptum w Twoich wiadomoŜciach, jest 

zaliczane do strategii Email Marketingu...  
 

NajpotňŨniejszy!? 

Pamiňtam dzieŒ, kiedy po raz pierwszy zarobiğem pieniŃdze wysyğajŃc tylko jednego 

maila do mojej listy kontakt·w. Nie byğa to oczywiŜcie jakaŜ zawrotna suma (250 zğ), 

ale mogň powiedzieĺ Ci jedno...  

Po pierwsze: skuteczny Email Marketing moŨe opanowaĺ i wykorzystaĺ prawie 

kaŨdy. Nie wymaga to za duŨego wkğadu, poniewaŨ start jest prawie darmowy.  

Wszystko, czego potrzebujesz, to po prostu adresy email i program do wysyğania 

wiadomoŜci oraz zarzŃdzania Twoimi kontaktami (polecam Ci sprawdziĺ akademiň 

e-marketingu).  

PokaŨň Ci w tej ksiňdze najlepsze strategie i techniki zapeğniania Twojej listy nowymi 

kontaktami. Dziňki temu bňdziesz m·gğ swoim subskrybentom regularnie pisaĺ i 

proponowaĺ r·Ũne usğugi lub produkty.  

https://ebiznesakademia.pl/akademia-start/
https://ebiznesakademia.pl/akademia-start/
https://ebiznesakademia.pl/akademia-start/
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Najwiňkszy bğŃd marketingowy wszechczas·w:  
Zapomniağem zapytaĺ o adres Email! 

To byğo straszne... Popeğniğem najwiňkszy bğŃd marketingowy w swoim Ũyciu!  

Trwağo to naprawdň bardzo dğugo, gdy zrozumiağem, Ũe strony, kt·re koncentrujŃ siň 

tylko i wyğŃcznie na sprzedaŨy... Nigdy nie osiŃgnŃ sukcesu.  

Niestety nikt mi wtedy tego nie wytğumaczyğ.  

Teraz juŨ wiem, Ũe grubo ponad 90% os·b, kt·re odwiedzajŃ TwojŃ stronň 

internetowŃ, NIGDY nie kupuje za pierwszym razem!  

Chyba, Ũe jesteŜ Ŝwiňcie o tym przekonany, Ũe ktoŜ przy swojej pierwszej wizycie 

wybierze akurat TwojŃ stronň, jako faworyta i bňdzie regularnie na niŃ wracaĺ...?  

Niestety Twoi czytelnicy bňdŃ to robiĺ r·wnie rzadko jak moi!  

Dlatego musisz stworzyĺ sobie system marketingowy, za pomocŃ, kt·rego bňdziesz 

m·gğ regularnie kontaktowaĺ siň ze swoimi czytelnikami (oczywiŜcie nie mam tutaj 

na myŜli spamu).  

Twoja grupa docelowa musi byĺ po prostu zainteresowana Twoim biznesem, aby od 

czasu do czasu dowiedzieĺ siň, co nowego u Ciebie sğychaĺ i co masz im do 

zaoferowania.  

Oto, czego siň nauczyğem:  

O wiele szybciej i ğatwiej otrzymasz od swoich czytelnik·w adres email niŨ np. 

zam·wienie Twojego produktu/usğugi.  

Co jest oczywiŜcie zrozumiağe.  

Zastan·w siň przez chwilň... Dlaczego ktoŜ ma u Ciebie coŜ kupiĺ, jeŜli nawet nie 

chce zostawiĺ Ci swojego adresu email?  

Rozejrzyj siň na naszym blogu www.topnetwork.pl. Wtedy zobaczysz, Ũe 

wyciŃgnŃğem wnioski i nie popeğniam juŨ wiňcej tego bğňdu. Przy kaŨdej okazji 

proszň moich czytelnik·w o ich adresy email - i oczywiŜcie wynagradzam im to 

rozdajŃc r·Ũne gratisy.  

https://ebiznesakademia.pl/akademia-start/
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Po drugie: Email Marketing to bardzo aktywne i dynamiczne narzňdzie, na kt·re 

moŨesz sam wpğywaĺ i okreŜlaĺ jego dziağanie. Nie musisz czekaĺ aŨ Twoja strona 

zostanie zindeksowana i znaleziona w Google. Samodzielnie okreŜlasz czas i 

godzinň rozmowy ze swoim potencjalnym klientem lub wsp·ğpracownikiem ï sam 

r·wnieŨ ustalasz treŜĺ swojej wiadomoŜci.  

Kolejna i bardzo waŨna zaleta:  

To moŨliwoŜĺ personalizacji Twoich maili.  

Dlatego Email Marketing idealnie nadaje siň do tzw. wiadomoŜci Ăfollow upò ï jest to 

seria wiadomoŜci ustawionych w kolejce do wysyğki, czyli kampania, w kt·rej 

wysyğasz kilka wiadomoŜci na jakiŜ konkretny temat (sprzedajesz w taki spos·b 

r·wnieŨ swoje produkty).  

Jeden z gğ·wnych powod·w, dlaczego tak duŨo os·b  

ponosi poraŨkň w biznesie...  

Podczas rozmowy z poczatkujŃcymi osobami bardzo czňsto zauwaŨam, Ũe albo 

ignorujŃ to wspaniağe narzňdzie, jakim jest Email Marketing albo zabierajŃ siň za to 

w niewğaŜciwy spos·b.  

A Email Marketing to tak naprawdň najwaŨniejsze narzňdzie w Twoim biznesie.  

DuŨo os·b wie jak generowaĺ ruch na swoje strony, a nawet jak pisaĺ skuteczne 

teksty reklamowe ï oczywiŜcie obie te rzeczy sŃ bardzo waŨne - ale niestety jeszcze 

wiňkszoŜĺ z nich w niewğaŜciwy spos·b korzysta z potňgi Email Marketingu 

(szczeg·lnie w biznesie MLM). 

Gdy pada pytanie o Email Marketing, to czňsto sğyszň odpowiedzi tego typu:  

ĂTak, mam juŨ autoresponderò lub ĂI tak odpowiadam juŨ na wszystkie maileò.  

No to super... Ale to nie ma nic wsp·lnego ze skutecznym email marketingiem.  

Zastan·w siň przez chwilň. Aby zamknŃĺ sprzedaŨ lub pozyskaĺ nowego 

wsp·ğpracownika, trzeba kontaktowaĺ siň od 5 do 12 razy (czasami nawet wiňcej) z 

powaŨnie zainteresowanŃ osobŃ.  

Zdarza siň jednak, Ũe 12 regularnych kontakt·w z potencjalnym klientem to za mağo.  
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To w takim razie, co robisz w tej sprawie, aby kontaktowaĺ siň przynajmniej te 12 

razy z kaŨdym potencjalnym klientem lub wsp·ğpracownikiem?  

W marketingu nigdy nie moŨesz zachowywaĺ siň pasywnie... I czekaĺ aŨ jakaŜ 

osoba, kt·ra interesuje siň TwojŃ ofertŃ wr·ci po kilku dniach na TwojŃ stronň po 

wiňcej informacji.  

Wierzyĺ w takie bajki graniczy niestety z finansowym samob·jstwem.  

Tw·j cağy marketing musi byĺ AKTYWNY. Innymi sğowy: to Ty musisz wyjŜĺ z 

inicjatywŃ i zadbaĺ o to, aby doszğo do tych 12 kontakt·w! Nawet nie myŜl o tym, aby 

pozostawiĺ tak waŨne zadanie swoim czytelnikom.  

Internet oferuje nam wszystkim najpotňŨniejsze narzňdzie wszechczas·w... A mimo 

to, tylko nieliczne osoby potrafiŃ wykorzystaĺ je we wğaŜciwy spos·b.  

Chodzi mi oczywiŜcie o Email! Odpowiedz sobie teraz na to pytanie:  

Czy znasz technikň, metodň lub jakieŜ narzňdzie, dziňki kt·remu moŨesz 

utrzymywaĺ regularny kontakt z setkami, a nawet tysiŃcami os·b jednoczeŜnie ï 

codziennie, co tydzieŒ... Itd., bez wydawania wiňkszych kwot?  

JeŜli chciağbyŜ dziağaĺ tak w realu, (czyli np. wedğug starej szkoğy MLM), to niestety 

bardzo szybko wylŃdowağbyŜ na ulicy.  

W Internecie moŨesz wysyğaĺ setki, tysiŃce, a nawet miliony wiadomoŜci 

jednoczeŜnie. Tak czňsto jak tylko zechcesz lub pozwolŃ Ci na to Twoje narzňdzia. 

Dlatego nie ma dla Ciebie Ũadnej wym·wki ï musisz po prostu regularnie 

kontaktowaĺ siň ze swoim potencjalnym klientem i wsp·ğpracownikiem.  

A jeŜli jeszcze tego nie robisz, to koniecznie to zmieŒ lub po prostu przyznaj siň, Ũe 

jesteŜ za leniwy, aby na serio zajŃĺ siň budowŃ swojego internetowego imperium.  

Podejmij decyzjň jeszcze dzisiaj i zacznij tworzyĺ wğasnŃ kampaniň email. Wtedy Ci 

w tym pomogň.  

 

 

 

https://ebiznesakademia.pl/akademia-start/
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ROZDZIAĠ DRUG Ié 

Interruption Marketing  

vs Premission Marketing  

 
 

Interruption Marketing (przerwanie) ï tak nazywane sŃ dziağania, kt·re 

przeszkadzajŃ komuŜ w jakieŜ czynnoŜci. Przykğadem moŨe tu posğuŨyĺ klasyczna 

forma reklamy np. w telewizji lub w radiu. Niestety taki rodzaj reklamy staje siň coraz 

bardziej intensywny i dokuczliwy ï na pewno znasz to juŨ z wğasnego 

doŜwiadczenia...  

Dlatego zwiňkszajŃce siň koszty reklamy zmuszajŃ firmy do coraz ciňŨszej pracy, 

aby z poŜr·d tysiňcy irytujŃcych rzeczy, kt·re oddziağujŃ na konsument·w, 

wyr·Ũniaĺ siň pozytywnie z szarego tğumu.  

Premission Marketing (pozwolenie) ï jak sama nazwa wskazuje, jest to dokğadnie 

przeciwieŒstwo Interruption Marketing. W tym wypadku to wğaŜnie konsument 

decyduje, czy chce otrzymaĺ ofertň czy nie. JeŜli dana osoba udzieli Ci pozwolenia 

na taki rodzaj marketingu, bňdzie o wiele bardziej otwarta na Twoje sugestie.  

Mam teraz dla Ciebie 3 proste kroki, dziňki kt·rym Twoi potencjalni klienci lub 

wsp·ğpracownicy zacznŃ Ci bardziej ufaĺ:  

Å Najpierw zaoferuj swoim czytelnikom tzw. przynňtň (bonus), aby z radoŜciŃ 

zostawili Ci swoje adresy email.  

 

To moŨe byĺ np. darmowy ebook, szkolenie video, nagranie audio, jakiŜ 

prezent, program itp.  

Å P·jdŦ za ciosem i Ŝrednio 4 razy w tygodniu (min. to raz w tygodniu) wysyğaj 

przynajmniej jednego maila do swojej listy adresowej.  

 

WAŧNE! Nie mogŃ byĺ to ani maile typowo sprzedaŨowe ani maile typowo 

szkoleniowe. KaŨdy mail powinien zawieraĺ jakŃŜ historiň, morağ i powinien w 

jakimŜ stopniu zabawiaĺ Twojego czytelnika (w kolejnych czňŜciach powiem 

Ci jak to dokğadnie zrobiĺ). 
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Å W kaŨdym mailu umieŜĺ link do swojego produktu, a jeŜli chcesz promowaĺ 

sw·j Biznes MLM, to wklej link najlepiej do swojego Systemu MLM.  

 

JeŜli nie wysyğasz typowo sprzedaŨowych maili (mocno odradzam), to te 3 

kroki bňdŃ bardzo dobrze dziağaĺ (w kolejnych czňŜciach dowiesz siň jak 

dokğadnie pisaĺ swoje maile).  

ĂNigdy nie zbudujesz pozytywnych relacji z potencjalnym klientem lub 

wsp·ğpracownikiem, jeŜli nie otrzymasz od niego wyraŦnego pozwolenia!ò  

Jest to bardzo waŨne i zawsze musisz respektowaĺ takie pozwolenie.  

Co to znaczy? 

NIGDY nie wpisuj ludzi bez ich pozwolenia na swojŃ listň kontakt·w. Tw·j 

subskrybent moŨe zapisaĺ siň tylko i wyğŃcznie sam! 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

https://ebiznesakademia.pl/akademia-start/
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ROZDZIAĠ TRZECIé 

Zbieraj Adresy Email!  
 

To pierwszy i zarazem najwaŨniejszy krok w cağym procesie marketingowym ï 

powinien byĺ to priorytet dla kaŨdej strony internetowej!  

WejdŦ dla przykğadu na jednego z moich blog·w. ZauwaŨysz, Ũe praktycznie na 

kaŨdej stronie oferujň darmowe kursy lub ebooki, jako podziňkowanie za zapisanie 

siň na mojŃ listň kontakt·w.  

Nauczyğem siň, Ũe PRAWDZIWY marketing zaczyna siň dopiero w momencie, gdy 

ktoŜ zostawi Ci sw·j adres email.  

Na poczŃtek koniecznie naucz siň dobrze uŨywaĺ 

 swojego programu do Email Marketingu...  

Mogň siň zağoŨyĺ, Ũe gdy jeszcze nie przyciŃgasz aŨ tak duŨej uwagi i Twoja lista 

adresowa nie roŜnie z minuty na minutň, zadowolisz siň darmowym rozwiŃzaniem 

(chodzi mi oczywiŜcie o wielokrotny autoresponder).  

Ale gdy liczba Twoich subskrybent·w zacznie systematycznie rosnŃĺ, to wtedy 

moŨe pojawiĺ siň kğopot. Istnieje bardzo duŨo profesjonalnych i tanich narzňdzi na 

rynku, jednak muszň przyznaĺ, Ũe wiňkszoŜĺ os·b nie ma zielonego pojňcia, z 

czego powinna skorzystaĺ.  

Ja r·wnieŨ naleŨağem do tych os·b i popeğniğem dwa powaŨne bğňdy. Na poczŃtku 

wybrağem kiepskie narzňdzie, a p·Ŧniej darmowe... I w ostatecznoŜci straciğem okoğo 

4500 wartoŜciowych adres·w email.  

(Nie chce Ũeby przytrafiğo Ci siň coŜ podobnego, dlatego TUTAJ znajdziesz 

specjalny poradnik, dziňki kt·remu jak to wszystko powinno dokğadnie dziağaĺ.)  
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Skuteczna kampania email... 

Istnieje bardzo duŨo moŨliwoŜci, aby regularnie kontaktowaĺ siň z osobami, kt·re sŃ 

zainteresowane TwojŃ ofertŃ ï a kampanie email, to zdecydowanie jeden z 

najğatwiejszych sposob·w. I dodatkowo moŨesz tutaj wszystko bez problemu 

zautomatyzowaĺ.  

 

 

 

 

 

 

W Internecie istnieje bardzo duŨo technik, aby przetransformowaĺ Twoich 

czytelnik·w w klient·w i nie sŃ to wynalazki jakiegoŜ Guru od marketingu 

internetowego.  

To sŃ techniki zaczerpniňte z Ănormalnegoò i tradycyjnego Ũycia biznesowego, kt·re 

funkcjonujŃ juŨ od ponad 100 lat i zostağy dopasowane do wymog·w Internetu.  

A teraz pokaŨň Ci prostŃ technikň, kt·ra znacznie poprawi Twoje wyniki.  

Wrzuĺ swojŃ ofertň albo dokğadniej m·wiŃc maila z linkiem do oferty do 

wielokrotnego autorespondera. Zbierz jak najwiňcej adres·w email (wiňcej na ten 

temat przeczytasz trochň p·Ŧniej) a nastňpnie uruchom swojŃ kampaniň email.  
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Oto 2 przykğady, jak zarabiaĺ wysyğajŃc maile:  

1. WiňkszoŜĺ list adresowych wyglŃda w ten spos·b, Ũe po zapisaniu siň 

dostajesz przewaŨnie niskiej jakoŜci informacje i duŨo reklam, czyli kr·tko 

m·wiŃc - wieje nudŃ... A jak jesteŜ nudny to nikt nie bňdzie Ciň czytaĺ. 

 

Dlatego jeŜli chcesz mieĺ dobre relacje ze swojŃ listŃ, to musisz siň trochň 

bardziej postaraĺ i wcale nie jest to aŨ takie trudne. 

 

Zamiast dawaĺ same reklamy i nudne informacje opowiadaj historie, dodaj 

coŜ osobistego do swoich maili i spr·buj trochň rozweseliĺ swojego 

czytelnika.  

 

MoŨesz pisaĺ praktycznie o wszystkim - o ulubionym filmie, o ulubionym 

super bohaterze, o jakiejŜ sytuacji z Ũycia itd., itp. Na koŒcu po prostu ğŃczysz 

swojego maila ze swoim produktem, usğugŃ lub systemem marketingowym. 

 

W tym mailu (nie jest to cağa wiadomoŜĺ) por·wnywağem akurat wampiry 

(lubiň czarny humor) do niekt·rych networker·w. Na koŒcu maila po prostu 

poğŃczyğem tŃ historiň z promocjŃ mojego systemu marketingowego:  
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2. Od poniŨszej metody zaczynağem mojŃ dziağalnoŜĺ w Internecie - wysyğasz 

cağy materiağ w jednym mailu lub tylko kr·tki tekst z linkiem do filmu video (nie 

do oferty, ale do darmowego materiağu). Dla przykğadu:  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

 

3. Po klikniňciu w link subskrybent lŃduje na takiej stronie (moja pierwsza 

strona):  
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Dopiero pod filmem i akurat w tym wypadku na pasku bocznym znajduje siň link, 

kt·ry prowadzi do strony sprzedaŨowej.  

Zamiast filmu moŨe to byĺ np. raport PDF (link do oferty wklejasz wtedy w swoim 

raporcie) lub nagranie mp3.  

Nie musisz koniecznie promowaĺ swoich produkt·w, r·wnie dobrze moŨesz zaczŃĺ 

od program·w partnerskich. Staraj siň wybieraĺ jak najlepszy produkt, a najlepiej 

sam go kup i dokğadnie przeanalizuj ï bňdziesz wtedy bardziej wiarygodny.  

MoŨesz ustawiĺ dowolnŃ iloŜĺ wiadomoŜci w swoim autoresponderze (sam ustalasz 

czas, godzinň i dzieŒ wysyğki).  

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

https://ebiznesakademia.pl/akademia-start/


  

19 

 

ROZDZIAĠ CZWARTYé 

WġaŢciwa Komunikacja, Czyli Jak 

Pisaļ, Aby Ludzie Ciŋ Czytali, Klikali 

w Twoje Linki Oraz Od Ciebie 

Kupowali  
 

 

Ten rozdziağ jest podzielony na kilka czňŜci.  

W czňŜci pierwszej dowiesz siň jak i o czym pisaĺ swoje maile. 

 

CZŊšĻ PIERWSZA 
 

Zaczniemy od tego, czego nie powinieneŜ robiĺ, czyli od obalenia pewnej znanej 

strategii... Jest to metoda, kt·rŃ uczy zdecydowana wiňkszoŜĺ ekspert·w: 

Dawaj, dawaj i jeszcze raz dawaj... I dopiero sprzedawaj. 

Po kilku latach test·w jest to moim zdaniem bğŃd. 

 

O Czym Pisaĺ - Strategia Nr #1: 
Ănie rozdawaj wszystkiegoò 

Jednym z wiňkszych bğňd·w popeğnianych przez tzw. ekspert·w jest maksymalne 

skupienie wszystkich swoich siğ na nauczaniu innych, a dokğadniej - na rozdaniu 

wszystkiego, co masz cağkowicie za darmo. 

Jedna bardzo waŨna kwestia - nie dla kaŨdego wszystko dziağa taka samo. Najlepiej, 

jeŜli sam to przetestujesz. Moim zdaniem po prostu rozdawanie wszystkiego jak leci 

jest po prostu bğňdem. Bardziej powinieneŜ skupiĺ siň na tym, aby powiedzieĺ swoim 

subskrybentom, co naleŨy robiĺ, a nie jak to robiĺ. 

Sam przez bardzo dğugi okres czasu starağem siň rozdawaĺ praktycznie wszystko. 

Pisağem artykuğy, nagrywağem filmy i pisağem poradniki, kt·re p·Ŧniej po prostu 

rozsyğağem po Internecie.  
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OczywiŜcie informacje zwrotne byğy bardzo fajne - Ăco za super poradnik!ò Tak jakby 

by Ciň kumpel poklepağ po plecach i podziňkowağ... Niestety sprzedaŨy z takich akcji 

bňdziesz mieĺ bardzo mağo. 

To nie konkurs popularnoŜci. Musisz zadbaĺ o przepğyw got·wki w swoim biznesie i 

musisz utrzymaĺ swojŃ rodzinň. 

W obu przypadkach uczysz ludzi. M·wiŃc komuŜ, co powinien robiĺ, to teŨ nauka. 

R·Ũnica polega na tym, Ũe po porostu w tym wypadku nie rozdajesz za darmo 

kluczowych materiağ·w. 

Ludzie cağy czas muszŃ kupiĺ Tw·j produkt, aby dowiedzieĺ siň jak danŃ rzecz 

wykonaĺ i o to wğaŜnie chodzi. ĂCo naleŨy wykonaĺò, to r·wnieŨ wartoŜciowe 

informacje. Szczeg·lnie, jeŜli bňdziesz je miksowaĺ i pisaĺ w taki spos·b, o kt·rym 

Ci niedğugo opowiem. Twoje maile bňdŃ interesujŃce, wartoŜciowe i zabawne, a to 

juŨ cağkowicie inny (lepszy) poziom email marketingu. 

Jest jeszcze coŜ... 

I jest to moim zdaniem kolejny wielki problem, w kt·rego na pewno siň wpakujesz... 

Chyba, Ũe przestaniesz rozdawaĺ wszystko za darmo. 

O co chodzi? 

JeŜli bňdziesz rozdawaĺ bezpğatnie wszystkie swoje najlepsze materiağy, to 

przyciŃgniesz do siebie i do swojego biznesu nieodpowiedni typ ludzi. WiňkszoŜĺ 

os·b na Twojej liŜcie, to bňdŃ tzw. poszukiwacze okazji. 

Ma to szczeg·lnie bardzo duŨe znaczenie w momencie, gdy chcesz budowaĺ sw·j 

biznes MLM z wykorzystaniem Internetu, czyli za pomocŃ lejk·w sprzedaŨowych i 

oczywiŜcie email marketingu. 

Na tym etapie powinieneŜ juŨ wiedzieĺ, Ũe budowa MLMu to pewnego rodzaju 

proces.  

Wedğug naszej strategii zaczynasz od promocji jakiegoŜ niedrogiego produktu. 

Nastňpnie budujesz listň klient·w i dopiero tej liŜcie polecasz sw·j produkt nr 2 lub 

system marketingowy, a ten system promuje Tw·j MLM. 

Jednak rozdajŃc kluczowe materiağy za darmo juŨ na samym poczŃtku cağego 

powyŨszego procesu przyciŃgasz do siebie niewğaŜciwy typ ludzi. SŃ to osoby, kt·re 

chcŃ dostaĺ wszystko za darmo i w 99% przypadk·w zamiast aktywnie dziağaĺ i 

budowaĺ z TobŃ biznes, bňdŃ mieĺ pretensje, Ũe nie budujesz im struktury.  
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ZresztŃ wiňkszoŜĺ os·b i tak odbije siň juŨ na ofercie Twojego produktu i bňdzie 

oburzona, Ũe chcesz im coŜ sprzedaĺ.  

Uwierz mi, Ũe jest to nie potrzebny stres i zawracanie sobie gğowy.  

Ja chce przyciŃgaĺ do siebie ludzi, kt·rzy doskonale zdajŃ sobie sprawň z tego, Ũe 

za dobrŃ wiedzň trzeba zapğaciĺ. Ludzi, kt·rzy sŃ w dziağaniu i nie pğaczŃ jak dorosğe 

dziecko, gdy im coŜ nie wyjdzie. Na pewno chcesz tego samego, chyba, Ũe lubisz 

pğaczk·w? 

Jest jeszcze jedna rzecz, jeŜli chodzi o takie twarde nauczanie. Warto siň nad tym 

zastanowiĺ. 

W momencie, gdy piszň ten rozdziağ jesteŜ praktycznie z kaŨdej strony 

bombardowany cağŃ masŃ przer·Ũnych informacji. Obojňtnie czy na blogu, YouTube, 

czy w mailach... Prawie kaŨdy chce rozdaĺ swoje najlepsze materiağy.  

Dlaczego? 

Ludzie myŜlŃ czňsto w taki spos·b: ĂJeŜli na samym poczŃtku oddam mu za darmo 

moje najlepsze materiağy, to goŜciu bňdzie zachwycony i na pewno sobie pomyŜli - 

skoro to jest za darmo, to ciekawe jak MOCNE bňdŃ jego pğatne produkty...ò 

Da siň r·wnieŨ tak sprzedawaĺ. Bez dw·ch zdaŒ, ale w normalnym Ŝwiecie, w 

Ŝwiecie gdzie nie masz setek tysiňcy os·b na liŜcie i globalnej marki, moŨesz bardzo 

szybko iŜĺ z torbami. 

Musisz sprzedawaĺ. Jednak nie sprzedajesz jak wiňkszoŜĺ... Nie bombardujesz 

ludzi kolejnŃ mega wielkŃ dawkŃ informacji (czasami aŨ gğowa boli). Twarde 

nauczanie czňsto powoduje przeğadowanie informacji. Tylko, dlatego, Ũe jest to 

darmowy materiağ wcale nie znaczy, Ũe wzbudza jakieŜ wielkie zainteresowanie. 

Takie informacje sŃ czňsto odkğadanie na potem, czyli prňdzej czy p·Ŧniej i tak 

lŃdujŃ w koszu. Ludzie mogŃ przyjŃĺ tylko ograniczonŃ dawkň wiedzy, dlatego nie 

bŃdŦ jak wiňkszoŜĺ i nie zasypuj ludzi suchŃ wiedzŃ... Musisz wyr·Ũniaĺ siň z tğumu, 

a zrobisz to korzystajŃc z metod, o kt·rych tutaj siň dowiesz. 

Podam Ci fajny przykğad: 

Czasami w marketach, czy galeriach moŨesz natrafiĺ na r·Ũnego rodzaju 

degustacje.  

Nie raz natrafiğem na paniŃ, kt·ra z uŜmiechem na twarzy i tacŃ w rňku proponowağa 

mi pr·bkň np. Ũ·ğtego sera lub kieğbasy.  
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Taka kieğbasa jest po prostu pokrojona na mağe kawağki, nabita na jakiŜ patyk i 

proponowana klientowi, jako degustacja. 

Daj spok·j... Na pewno wiesz, o co chodzi? 

Jak masz ochotň, to siň po prostu czňstujesz.  

ZauwaŨyğeŜ? 

Nie dostağeŜ na pr·bň cağej kichy albo cağego sera. Tylko kawağek. 

Dlaczego? 

Bo jeŜli od razu dostaniesz cağoŜĺ, to raczej nie kupisz nastňpnego. Bňdziesz juŨ 

najedzony i zaspokojony. ZresztŃ skoro dajŃ wszystko za darmo to, po co wydawaĺ 

pieniŃdze? PrzecieŨ jesteŜ juŨ najedzony. 

A jeŜli dostaniesz tylko pr·bkň, to moŨe zrobisz siň gğodny, nabierzesz ochoty i 

p·jdziesz po cağoŜĺ, jeŜli oczywiŜcie bňdzie Ci smakowaĺ. 

Moim zdaniem w biznesie wyglŃda to bardzo podobnie. To jest wğaŜnie minus 

twardego nauczania, czyli rozdawania najwiňkszych i najlepszych materiağ·w od 

razu w cağoŜci za free. 

Niech Twoi subskrybenci trochň zgğodniejŃ. Niech nabiorŃ ochoty na wiňcej. Niech 

zobaczŃ gdzie mogŃ kupiĺ peğnŃ wersjň Twoich produkt·w. 

Dziňki temu robisz przysğugň samemu sobie, bo Twoja sprzedaŨ wzrasta i 

przyciŃgasz do siebie lepsze osoby, a z drugiej strony robisz przysğugň r·wnieŨ 

swoim klientom. Na pewno wiesz o tym, Ũe w momencie, gdy wydajesz pieniŃdze na 

jakiŜ produkt, to ma on dla Ciebie o wiele wyŨszŃ wartoŜĺ niŨ ten darmowy. Ludzie 

po prostu nie ceniŃ darmowych rzeczy i takie sŃ fakty. 

Powiedz im, co majŃ zrobiĺ, ale nie m·w od razu jak to zrobiĺ. Informacja, kt·ra 

m·wi Ci, co masz robiĺ teŨ jest bardzo wartoŜciowa. Szczeg·lnie w momencie, gdy 

bňdziesz opowiadaĺ ciekawe historie (kaŨdy potrafi opowiadaĺ).  

SŃ to historie nie tylko zwiŃzane z biznesem, ale takie z codziennego Ũycia, z 

ulubionego filmu, serialu, ze szkoleŒ itd. Opowiadaĺ moŨesz praktycznie o 

wszystkim. W taki spos·b Twoje maile bňdň mocno wyr·Ũniaĺ siň na tle Twojej 

konkurencji. 

SŃ oczywiŜcie takie przypadki, gdy twarde nauczanie, czyli opisywanie wszystkiego 

w bardzo dokğadny spos·b ma sens.  

https://ebiznesakademia.pl/akademia-start/
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JeŜli sprzedajesz produkt fizyczny np. suplementy diety, to jak najbardziej moŨesz 

zasypaĺ swoich subskrybent·w szczeg·ğami.  

JeŜli Twoje suplementy sŃ naturalne i faktycznie sŃ wysokiej jakoŜci, to bez 

problemu moŨesz opisywaĺ skğady, zastosowania, robiĺ r·Ũnego rodzaju 

por·wnania itp. Dziňki temu budujesz autorytet i ŜwiadomoŜĺ marki w oczach 

swojego subskrybenta. Gdy on wtedy zobaczy produkt konkurencji, to istnieje duŨe 

prawdopodobieŒstwo, Ũe wybierze Ciebie. 

Podobnie jest w momencie, gdy sprzedajesz np. wysokiej jakoŜci kosmetyki albo 

usğugi typu odszkodowania, porady prawne itp. 

Natomiast, jeŜli sprzedajesz informacje, a od tego warto zaczŃĺ budowň swojego 

biznesu, to bŃdŦ bardzo ostroŨny z nadmiernym rozdawaniem. 

Co robiĺ opr·cz nauczania?  

OdpowiedŦ to rozrywka! 

Tw·j mail powinien byĺ w 70 - 80% rozrywkowy, a reszta to powinno byĺ nauczanie, 

czyli 20 - 30%. To jest wğaŜnie ten sekret, kt·ry sprawia, Ũe zaczynasz siň 

wyr·Ũniaĺ. 

Czego pragnŃ ludzie? 

ChcŃ mieĺ doğa, czy miğo spňdzaĺ czas? 

OdpowiedŦ jest chyba oczywista? 

Ludzie pragnŃ rozrywki. To wğaŜnie tego szukajŃ w filmach, grach wideo, na swoim 

tablecie, kom·rce, w ksiŃŨkach i komiksach. KaŨdy lubi spňdzaĺ czas w miğy 

spos·b. 

Ludzie nie chcŃ kolejnych 20 sposob·w na optymalizacje swojej strony. Ludzie wolŃ 

poznaĺ 20 mitycznych technik Gandalfa albo jak Yoda na 20 sposob·w 

zoptymalizowağby swojŃ stronň (swojŃ drogň to teŨ mnie to ciekawi). 

Ok. PrzejdŦmy do kolejnego etapu.  

P.S. Wiesz, dlaczego ten poradnik rozdajemy za darmo (miağ kosztowaĺ 97 zğ)? Jest 

czňŜciŃ o wiele WIŇKSZEGO planu ï sprawdŦ tutaj.. 
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Jak Pisaĺ - Strategia Nr #2: 
Ăzapomnij o lekcjach j. polskiegoò 

Wiesz, czego najbardziej nienawidziğem w szkole? 

Zgadnij... 

OczywiŜcie pisania r·Ũnego rodzaju wypracowaĺ, prac klasowych itp. 

Byğem w tym tragiczny. O ile dobrze pamiňtam to moja najlepsza ocena z 

wypracowania, to dostateczny a z pracy klasowej dopuszczajŃcy. I pomyŜleĺ, Ũe 

teraz praktycznie piszň codziennie i zarabiam w ten spos·b na Ũycie... Niezğa ironia 

losu :-) 

Ale takie sŃ fakty. Zdecydowana wiňkszoŜĺ os·b nie lubi pisaĺ, a nawet tego 

nienawidzi. Wiňc jeŜli masz podobnie, to siň tym nie przejmuj. 

Cağy trik polega na tym, aby pisaĺ dokğadnie w taki spos·b jak m·wisz. MoŨesz 

nawijaĺ do jakiegoŜ rejestratora dŦwiňku (wiňkszoŜĺ smartfon·w to ma), do lustra, 

rozmawiaĺ z ŨonŃ, mňŨem a nawet z chomikiem (kiedyŜ z jednym rozmawiağem). To 

nie ma znaczenia. Po prostu m·w i zapisuj swoje sğowa (sŃ nawet programy, kt·re z 

automatu zapisujŃ to, co m·wisz). 

P·Ŧniej moŨesz sobie to zredagowaĺ, zacznij po prostu pisaĺ tak jak m·wisz. 

Prostym jňzykiem. Na 99% pewnie nawet nie bňdziesz uŨywaĺ poprawnej gramatyki, 

ale to nie ma znaczenia. MoŨesz nawet wymyŜlaĺ wğasne sğowa, wğasny styl 

m·wienia jak np. Gooru zamiast Guru itp. 

BŃdŦ po prostu sobŃ. JeŜli lubisz czarny humor, to dodaj go do swoich maili. Niech 

Tw·j mail odzwierciedla TwojŃ osobowoŜĺ, a nie ulubionego lidera czy eksperta. 

Tw·j mail to TY. JesteŜ unikalny i jedyny w swoim rodzaju. Nie ma drugiej takiej 

osoby na Ŝwiecie, dlatego nie uŨywaj Ũadnych szablon·w czy wzor·w. Zapomnij o 

Copywritingu i pisz tak jakbyŜ pisağ do swojego przyjaciela. 

Dziňki temu bňdziesz o wiele bardziej wiarygodny i bňdziesz mieĺ sw·j wğasny, 

unikalny styl. DuŨo szybciej zbudujesz pozytywne relacje ze swoim czytelnikiem. 

Jakie maile najczňŜciej trafiajŃ na TwojŃ skrzynkň?  

DuŨo jest tam wiadomoŜci pisanych w stylu korporacyjnym, prawda? Sztywne maile, 

kt·re w 90% krňcŃ siň albo wok·ğ biznesu albo wok·ğ jakiŜ nowych super technik 

dominacji od czegoŜ tam i na coŜ tam...  

Albo:..."Ta promocja koŒczy siň za..." 



  

25 

 

A tu nagle pojawiasz siň TY. Piszesz w zabawny spos·b, tak jak do najlepszego 

przyjaciela. Czyli jesteŜ zabawny, czasami kontrowersyjny, dajesz fajne wskaz·wki 

w stylu, Ăco robiĺò, opisujesz r·Ũne ciekawe sytuacje z Ũycia, z ulubionych film·w, 

seriali, ksiŃŨek itp.  

Nie wszystko zawsze musi krňciĺ siň wok·ğ biznesu.  

DziağajŃc w taki spos·b stajesz siň bardziej autentyczny. Ludzie bňdŃ mogli siň z 

TobŃ utoŨsamiĺ i przy okazji bňdziesz o wiele wiňcej sprzedawaĺ. 

Ludzie lubiŃ mieĺ do czynienia z ludŦmi, kt·rzy nie sŃ z kosmosu, czyli z ludŦmi, 

kt·rzy nie sŃ perfekcyjni. Teraz jest to w modzie. 

Nikt od Ciebie nie oczekuje bycia perfekcjonistŃ. ZresztŃ osobie, kt·ra wszystko 

chce robiĺ perfekt (szczeg·lnie online), nikt tak do koŒca nie zaufa. BŃdŦ w swoich 

mailach sobŃ i tyle. Pisz tak jak m·wisz a zobaczysz, Ũe z odrobinŃ praktyki pisanie 

zacznie sprawiaĺ Ci o wiele wiňcej przyjemnoŜci. 

Jak daleko moŨna posunŃĺ siň w byciu samym sobŃ? 

To tak naprawdň zaleŨy od Ciebie, bo prawda jest taka, Ũe to Ty bierzesz 

odpowiedzialnoŜĺ za swoje czyny. 

A jeŜli chodzi o mnie, to ja akurat staram siň za bardzo nikogo nie obraŨaĺ i 

atakowaĺ personalnie. Czasami dodajň do moich maili jakŃŜ negatywnŃ wiadomoŜĺ, 

kt·rŃ otrzymağem od jakiegoŜ hejtera, ale raczej bez nazwisk. 

BŃdŦ sobŃ a teraz przechodzimy juŨ do kolejnego elementu. 

 

Jak Pisaĺ - Strategia Nr #3: 
Ăopowiadaj historieò 

Na pewno wiesz jak to robiĺ. 

JeŜli zağatwiğeŜ juŨ zasadň Nr 2, czyli zostawiasz w swoich mailach czŃstkň siebie, to 

moŨesz zadawaĺ sobie pytanie typu: ĂAle, o czym mam pisaĺ?ò 

Pisz historie. Z tym praktycznie nigdy nie moŨesz siň pomyliĺ. ZresztŃ historie 

opowiadamy sobie juŨ od tysiňcy lat. MogŃ byĺ dğugie, kr·tkie, jak chcesz. Nie myŜl 

o tym. Zacznij po prostu opowiadaĺ historie. Z tego, co wiem, to jest to najğatwiejszy 

spos·b na pisanie maili i jeden z najskuteczniejszych. 
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Ludzie uwielbiajŃ sğuchaĺ r·Ũnych opowiadaŒ. A Ty moŨesz opowiedzieĺ, co chcesz. 

JednŃ z technik zapamiňtywania r·Ũnych fakt·w, jest np. uğoŨenie ich w historiň. 

Zağ·Ũmy, Ũe musisz zapamiňtaĺ 120 r·Ũnych fakt·w...  

Co robisz? MoŨesz opowiedzieĺ historiň, kt·ra zawiera kaŨdy z tych fakt·w. W taki 

spos·b bňdziesz o nich pamiňtaĺ. UczŃ czegoŜ takiego nawet w szkoğach, czyli jak 

widzisz historie towarzyszŃ nam praktycznie na kaŨdym kroku. 

IstniejŃ r·wnieŨ marketerzy, kt·rzy opowiadajŃ historie 24h na dobň - w swoich 

mailach, na stronach, w produktach, w filmach wideo itd. Nie obchodzŃ ich inne 

metody dziağania. KoncentrujŃ siň tylko na opowiadaniu historii, a prawda jest taka, 

Ũe historia sprzedaje najlepiej. 

MoŨesz opowiadaĺ r·wnieŨ historie z Ũycia. Opowiedz, co Ci siň przytrafiğo albo 

Twojemu znajomemu albo, co usğyszağeŜ w radiu, czy telewizji. MogŃ byĺ to zğe oraz 

dobre rzeczy. Sukcesy i poraŨki. Opowiadaj o wszystkim, nawet o kğ·tni z ŨonŃ czy 

mňŨem.  

Ja w moich mailach staram siň opowiadaĺ jak najwiňcej historii z mojego Ũycia. Nie 

tylko daje siň wtedy lepiej poznaĺ, ale sŃ to jedne z najğatwiejszych historii do 

opowiedzenia. Opowiadasz o swoich przeŨyciach i na koŒcu starasz siň to poğŃczyĺ 

z tym, co sprzedajesz (obojňtnie czy promujesz biznes, czy sprzedajesz jakieŜ 

produkty). 

Na poczŃtku moŨesz mieĺ z tym mağy problem i ja dokğadnie to rozumiem. Jednak 

nie masz siň czym przejmowaĺ. Praktyka czyni mistrza, a im wiňcej bňdziesz pisaĺ, 

tym bňdziesz mieĺ wiňcej pomysğ·w i bňdzie Ci siň pisaĺ coraz ğatwiej. Nawet 

bňdziesz pisaĺ o wiele szybciej niŨ poprzednio. Zobaczysz. 

Opowiadanie historii moŨesz przenieŜ praktycznie na kaŨdŃ dziedzinň. Nie tylko na 

email marketing, ale r·wnieŨ do swoich film·w video, podcast·w, do bloga i 

wszňdzie gdzie tylko chcesz.  

Jest jeszcze jedna waŨna sprawa. Ludzie lubiŃ znaĺ zakoŒczenie historii. Nie wiem, 

czym jest to dokğadnie spowodowane, ale nawet, jeŜli dana historia jest sğaba, to i 

tak chcesz poznaĺ zakoŒczenie. 

Dziňki opowieŜciŃ zdobňdziesz zaufanie swoich czytelnik·w. Dasz siň poznaĺ, 

polubiĺ i staniesz siň godny zaufania. MoŨe nawet nigdy nie spotkasz Ũadnego ze 

swoich czytelnik·w, ale mimo wszystko oni bňdŃ mieĺ wraŨenie, Ũe jesteŜ ich bardzo 

dobrym przyjacielem. 
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Na koniec mam dla Ciebie historiň, kt·ra sprawdza siň bardzo dobrze, jako pierwszy 

mail do autorespondera. 

Warto mieĺ ustawionŃ min. jednŃ wiadomoŜĺ follow up w autoresponderze (sŃ to 

wiadomoŜci, kt·re wychodzŃ automatycznie, niezaleŨnie od Twojej ingerencji). Jest 

to wiadomoŜĺ powitalna, czyli Tw·j czytelnik dostanie jŃ z automatu od razu po 

zapisaniu siň do Twojego autorespondera. 

Moja wiadomoŜĺ ma taki tytuğ: ĂTo nie kolejny gğupi mail z podziňkowaniem...ò 

Co opisuje w tej wiadomoŜci? 

Jest to opowieŜĺ typu Ăspotkağem mistrzaò. 

Daj siň po prostu poznaĺ swoim czytelnikom. Opowiadasz o tym np. gdzie siň 

nauczyğeŜ tego, co juŨ wiesz. Jak doszedğeŜ tam gdzie jesteŜ teraz. Jakie masz 

plany, jakie miağeŜ sukcesy i poraŨki. Na koŒcu opowiadasz o punkcie 

przeğomowym.  

MoŨe byĺ to moment, gdy po raz pierwszy spotkağeŜ swojego nauczyciela, czyli 

osobň, kt·ra otworzyğa Ci oczy na zupeğnie inny i nowy Ŝwiat (nie musisz nawet 

poznawaĺ takiego lidera osobiŜcie, bo r·wnie dobrze mogğeŜ przeczytaĺ jego 

ksiŃŨkň). 

W taki spos·b czňŜĺ mocy Twojego mistrza spğywa na Ciebie i dziňki temu od razu 

budujesz sw·j autorytet i dajesz siň poznaĺ. 
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Jak Pisaĺ - Strategia Nr #4: 
Ăinspiruj ludziò 

Przyznam siň, Ũe akurat w inspiracji nie jestem mistrzem Ŝwiata, ale staram siň pisaĺ 

coraz wiňcej takich maili. Dlaczego? Bo dziağajŃ bardzo dobrze. 

Taki mail pod Ũadnym wzglňdem nie przypomina typowo sprzedaŨowego maila, 

zatem moŨesz zadawaĺ sobie pytanie typu: Ăto jak tutaj sprzedawaĺ lub promowaĺ 

sw·j system marketingowy?ò 

Oto cağy sekret. Gdy inspirujesz innych, to dziňki temu motywujesz ich do podjňcia 

jakiegoŜ dziağania. Inspirujesz ich do stania siň lepszŃ wersjŃ siebie, do 

udowodnienia sobie oraz cağemu Ŝwiatu, Ũe jednak na coŜ mnie staĺ.  

I teraz, jeŜli poğŃczysz to ze sprzedaŨŃ swoich produkt·w lub promocjŃ swojego 

biznesu, to dasz im dokğadnie to, czego oni w tym momencie akurat potrzebujŃ. 

DuŨo os·b szuka a nawet potrzebuje inspiracji, dlatego warto o to zadbaĺ w swoich 

mailach. 

Nie chodzi tutaj oczywiŜcie o ŨadnŃ manipulacjň, zresztŃ i tak praktycznie na 

kaŨdym kroku ktoŜ lub coŜ chce Ciň zmanipulowaĺ. Tutaj jednak nie o to chodzi. 

ZnajdŦ po prostu coŜ, co inspiruje Ciebie i napisz o tym do swojej listy. 

KaŨdemu od czasu do czasu przyda siň odrobina inspiracji. Ludzie bňdŃ Ci za to 

dziňkowaĺ i przy okazji bňdziesz mieĺ o wiele lepszŃ sprzedaŨ.  

Tw·j link bňdzie nieinwazyjny, poniewaŨ on jest po prostu czňŜciŃ tej historii. Istnieje 

duŨa szansa, Ũe w momencie, gdy Tw·j czytelnik kliknie w link i przejdzie do Twojej 

prezentacji lub strony sprzedaŨowej, to zapozna siň dokğadnie z jej zawartoŜciŃ.  

ZainspirowağeŜ go, poprawiğeŜ humor a czasami nawet dağeŜ nadziejň, dlatego o 

wiele chňtniej zapozna siň z tym, co masz mu do zaproponowania. 
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Jak Pisaĺ - Strategia Nr #5: 
Ăpytania i odpowiedziò 

Jest to jedna z moich ulubionych reguğ pisania maili, r·wnieŨ bardzo skuteczna. 

Tego typu maile zupeğnie nie przypominajŃ ofert sprzedaŨowych. Ta metoda jest 

bardzo czňsto stosowana nawet przez magazyn Mens Health i inne podobne 

czasopisma.  

Przypomina to trochň eksperta, kt·ry daje wskaz·wki swoim czytelnikom, ale w 

rzeczywistoŜci jest to oferta sprzedaŨowa... Tylko z takŃ r·ŨnicŃ, Ũe jest ona bardzo 

skuteczna. Wszystko, co musisz zrobiĺ, to po prostu zebraĺ pytania od swoich 

czytelnik·w i w mailu napisaĺ odpowiedŦ. 

JeŜli nie masz jeszcze Ũadnych pytaŒ, to musisz po prostu zaczŃĺ pisaĺ a pytania 

pojawiŃ siň z czasem. MoŨesz takich pytaŒ szukaĺ r·wnieŨ na r·Ũnych forach 

internetowych oraz grupach np. na Facebooku. 

Nie rozdawaj cağej wiedzy za darmo (patrz zasada nr 1), czyli nie pisz dğugich i 

przeğadowanych informacjami odpowiedzi. Staraj siň daĺ precyzyjnŃ, ale kr·tkŃ 

odpowiedŦ i najlepiej w zabawny spos·b (z humorem). 

MojŃ ulubionŃ metodŃ ustawiania autorespondera jest ustawianie bardzo dğugich 

sekwencji, czyli dodajň do autorespondera np. 100, 200 maili, kt·re sŃ p·Ŧniej 

wysyğane automatycznie kaŨdego dnia (ustawiam takŃ wiadomoŜĺ raz i kaŨdy, kto 

siň zapisze dostaje te maile z automatu). 

WiadomoŜci typu Ăpytania i odpowiedziò dziağajŃ bardzo dobrze w obu przypadkach 

a sprawdzajŃ siň szczeg·lnie w momencie, gdy np. brak Ci weny tw·rczej.  

Sğyszağem nawet, Ũe niekt·rzy dodajŃ nawet po 10, 20 maili tego typu do swoich 

kolejek w autoresponderach i super siň to sprawdza.   

WyglŃda to tak jakbyŜ dawağ swoim czytelnikom konkretne wskaz·wki i wğaŜciwie to 

tak siň dzieje naprawdň. M·wisz swoim czytelnikom, co majŃ robiĺ, a to ma duŨŃ 

wartoŜĺ. Przy okazji sprawiasz, Ũe oni chcŃ wiedzie Ăjak to zrobiĺò, a to prowadzi juŨ 

do kupna Twoich produkt·w lub do rejestracji w Twoim systemie. 

Na koŒcu maila moŨesz napisaĺ coŜ w tym stylu: ĂjeŜli chcesz dowiedzieĺ siň 

czegoŜ wiňcej na ten temat, to kliknij w poniŨszy link. Tam znajdziesz wszystkie 

odpowiedzi: www...ò  

Po prostu odpowiadasz na pytania lub komentujesz to, co m·wiŃ inni i ğŃczysz to z 

tym, co akurat sprzedajesz lub promujesz. 
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Baw siň dobrze, pisz z humorem i m·w swoim czytelnikom, co muszŃ zrobiĺ, a jak to 

dokğadnie zrobiĺ dowiedzŃ siň z Twoich produkt·w, usğug lub po doğŃczeniu do 

Twojego zespoğu. 

 

Jak Pisaĺ - Strategia Nr #6: 
Ălista kontrolnaò 

Ta metoda pisania maili sprawdza siň r·wnieŨ bardzo dobrze w momencie, gdy brak 

Ci weny tw·rczej. JesteŜ zamulony, nie wiesz o czym napisaĺ i nic nie przychodzi Ci 

do gğowy? Stw·rz listň kontrolnŃ. 

Temat maila: Ă7 Rzeczy na...ò, Ă5 Wskaz·wek do...ò, 6 Technik pisania skutecznych 

nagğ·wk·w...ò, Ă5 Krytycznych bğňd·w rapera...ò itd. 

Nastňpnie tworzysz listň kontrolnŃ i piszesz w punktach, czego nie robiĺ lub co robiĺ.  

Punktujesz np. po kolei, co Tw·j czytelnik robi Ŧle, a rezultat tego moŨe byĺ taki, Ũe 

on bňdzie chciağ wiedzieĺ jak robiĺ to dobrze. A tego dowie siň juŨ z Twojego 

produktu, usğugi lub po doğŃczeniu do Twojego zespoğu.  

Przykğadowe wezwanie do akcji:...òJeŜli chcesz poznaĺ wğaŜciwŃ drogň i chcesz 

uniknŃĺ kğopot·w, to sprawdŦ mojŃ stronň: www.123.plò 

Pokazağem Ci tutaj dwie ciekawe metody na tworzenie list kontrolnych.  

Po pierwsze: punktujesz, co Tw·j czytelnik robi Ŧle, 

Po drugie: punktujesz, co powinien robiĺ, a czego nie robi. Istnieje wiele rzeczy, 

kt·ry nie robimy a powinniŜmy. MoŨesz omawiaĺ np. kilkanaŜcie metod na 

sponsorowanie nowych os·b do Twojego biznesu MLM, z kt·rych Tw·j czytelnik 

moŨe nie korzystaĺ. 

Co on wtedy pomyŜli? ĂKurczň, nigdy nie korzystam z tych metod... Czas to 

przetestowaĺ.ò Co jest kolejnym krokiem? OczywiŜcie Tw·j produkt, usğuga lub np. 

system marketingowy. 

Pamiňtaj o tym, Ũe ciekawoŜĺ posiada ogromnŃ moc, a dobra lista kontrolna 

powoduje, Ũe Tw·j czytelnik robi siň ciekawy. Z jednej strony m·wisz ludziom, czego 

nie powinni robiĺ, a z drugiej, co powinni robiĺ. To powoduje, Ũe oni chcŃ wiedzieĺ - 

ĂCo powinienem zrobiĺ? Jak robiĺ to dobrze? Gdzie znaleŦĺ wiňcej informacji na ten 

temat?ò Pokazujesz przydatne informacje, kt·re powodujŃ, Ũe ludzie chcŃ wiedzieĺ 

jeszcze wiňcej. 

https://ebiznesakademia.pl/akademia-start/
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Jak Pisaĺ - Strategia Nr #7: 
Ăwydarzenia ze Ŝwiataò 

Ta strategia jest bardzo przydatna, gdy wysyğasz jednorazowe maile, czyli piszesz 

maila i wysyğasz go do listy. Dziňki temu moŨesz inspirowaĺ siň i opisywaĺ bieŨŃce 

wydarzenia ze Ŝwiata. 

Tego typu wiadomoŜci mogŃ byĺ bardzo ciekawe i skuteczne, szczeg·lnie, gdy 

akurat wydarzyğo siň coŜ waŨnego, coŜ, o czym kaŨdy dyskutuje. MoŨesz bez 

problemu takŃ sytuacjň opisaĺ i na koŒcu poğŃczyĺ to z tym, co akurat promujesz. 

Przykğadem moŨe byĺ kampania prezydencka Donalda Trumpa. Byğo o tym dosyĺ 

gğoŜno, wypğywağy na Ŝwiatğo dzienne r·Ũne brudy i historie, dlatego moim zdaniem 

warto o czymŜ takim napisaĺ.  

Tytuğ takiego maila moŨe brzmieĺ np. ĂCiemna strona Donalda Trumpaò. Albo 

ĂSekrety z czarnej skrzynki Donalda Trumpaò. ĂTrump zwyciňski!ò ĂTrump ğaskawy!ò 

ĂDonald Trump niczym Imperator Palpatineò. 

Jak dğuŨej pomyŜlisz to bez problemu wpadniesz na wiele ciekawych tytuğ·w (warto 

inspirowaĺ siň filmami, ksiŃŨkami, komiksami itd.). 

W mailu moŨesz opisaĺ np. jak Trump w mistrzowski spos·b opanowağ cağe media 

spoğecznoŜciowe, jego zalety, wady, moŨesz go por·wnaĺ do postaci z film·w itp.  

Ja akurat juŨ praktycznie nie oglŃdam wiadomoŜci (jakoŜ dziňki temu mniej siň 

stresuje), ale o politykach zawsze moŨna coŜ napisaĺ.  

Szukaj inspiracji na takich stronach jak np. www.wp.pl lub www.onet.pl. Znajdziesz 

tam bardzo duŨo pomysğ·w zar·wno na tytuğy do maili oraz wiele historii, kt·re 

moŨesz opisaĺ.  

MoŨesz pisaĺ r·wnieŨ o tym, co dzieje siň w Ŝwiecie marketingu internetowego. 

Akurat przypomniağa mi siň historia, gdy Google wprowadzağo jakieŜ swoje 

aktualizacje i wyrzuciğo z pierwszych stron wyszukiwana praktycznie wszystkie 

portale z artykuğami do przedruku. 

Osoby, kt·re generowağy za pomocŃ tych portali ruch na swoje strony, praktycznie z 

dnia na dzieŒ potraciğo biznesy. Podobnie byğo w przypadku Google AdWords, gdy 

banowali konta reklamowe marketer·w z cağego Ŝwiata. Te osoby bez Ũadnego 

ostrzeŨenia budziğy siň z rňkŃ w nocniku. świetny materiağ na historiň i wyciŃgniňcie 

wniosk·w.Rozejrzyj siň dokoğa. SprawdŦ, co siň dzieje na Ŝwiecie i postaraj siň to 

poğŃczyĺ z tym, co akurat promujesz.   
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Jak Pisaĺ - Strategia Nr #8: 
Ăankietaò 

Nie jestem ekspertem w robieniu ankiet, bo akurat nie wysyğam ich za czňsto, jednak 

od czasu do czasu warto to robiĺ. ZadajŃc odpowiednie pytania swoim czytelnikom 

moŨesz dowiedzieĺ siň bardzo duŨo o swojej branŨy, dziňki temu Twoja reklama czy 

nagğ·wki mogŃ tworzyĺ siň praktycznie same. 

UwaŨaj jednak na pytania, kt·re zadajesz. Lepiej pytaĺ: ĂJaki ostatnio produkt 

kupiğeŜ?ò niŨ ĂCzego potrzebujesz?ò JeŜli dowiesz siň, co Twoi czytelnicy kupujŃ to i 

tak odkryjesz, czego chcŃ. 

OczywiŜcie nie wszystko musi zawsze sprowadzaĺ siň do produkt·w, czy do 

biznesu. Ludzie uwielbiajŃ wyraŨaĺ opinie na r·Ũne tematy, dlatego na pewno 

chňtnie siň z TobŃ tym podzielŃ.  

Jaki programy do ankiet?  

MoŨesz uŨywaĺ np. ankiet Google, ale tak naprawdň to nawet Ũadnego programu 

nie potrzebujesz. Wystarczy zadaĺ kilka pytaŒ bezpoŜrednio w mailu. Ja czňsto w 

jednym z pierwszych maili, kt·ry dodajň do autorespondera (co kilka maili zadajň 

pytania) zadaje 2 lub 3 kr·tkie pytania i kaŨdego dnia otrzymuje odpowiedzi. 

Korzystaj po prostu z takiego narzňdzia i takiej metody, kt·ra najlepiej Ci odpowiada.  

 

Jak Pisaĺ - Strategia Nr #9: 
Ăkontrowersyjnyò 

Od czasu do czasu moŨesz byĺ kontrowersyjny. Taki mail teŨ moŨe bardzo dobrze 

dziağaĺ i cieszyĺ siň duŨŃ popularnoŜciŃ. Jednak, musisz byĺ ostroŨny. Przyda Ci siň 

do tego mocny charakter i oczywiŜcie musisz byĺ w 100% przekonany o tym, Ũe 

znasz same fakty. 

Nie chodzi tutaj o jakieŜ bezpodstawne obraŨanie innych i wyrywanie zdaŒ z 

kontekstu, bo coŜ takiego daleko Ciň nie doprowadzi.  

Jednak, gdy widzisz, Ũe ktoŜ juŨ naprawdň przegina i wiesz dokğadnie, o co chodzi i 

Ũe masz racjň, to moŨesz takŃ sytuacjň opisaĺ.  

DuŨo os·b boi siň tego i nie chcesz pisaĺ na takie tematy. Ludzie nie chcŃ byĺ 

kontrowersyjni, nie chcŃ paliĺ most·w i zazwyczaj nie chcŃ doprowadziĺ do sytuacji, 

aby ktoŜ przestağ ich lubiĺ. To jest zupeğnie normalne.  
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Za to Ty, jeŜli bňdziesz odrobinň kontrowersyjny, to zaczniesz siň w jakimŜ stopniu 

wyr·Ũniaĺ na tle innych marketer·w. Nie polecam koncentrowaĺ siň tylko i wyğŃcznie 

na byciu kontrowersyjnym, ale od czasu do czasu warto. 

Nie musisz oczywiŜcie opisywaĺ tylko jakiejŜ konkretnej osoby. MoŨe to byĺ jakieŜ 

wydarzenie ze Ŝwiata, z branŨy itp. 

Pamiňtaj, aby ostroŨnie korzystaĺ z tej strategii. 

 

Jak Pisaĺ - Strategia Nr #10: 
Ănie to i nie tamtoò 

Ta strategia moŨe mocno wzbudzaĺ ciekawoŜĺ u Twoich czytelnik·w, a jak wiadomo 

ciekawoŜĺ ma wielkŃ moc. 

Wymieniasz w swoim mailu kilka lub kilkanaŜcie zagadnieŒ, kr·tko je opisujesz i na 

koŒcu dodajesz, Ũe to akurat nie jest to... 

Mam nadziejň, Ũe za mocno nie namieszağem :-) 

Ğatwiej bňdzie wytğumaczyĺ to na kr·tkim przykğadnie. 

Temat maila: Tajny przez poufne sekret Biznesu Online! 

(nie zawsze wszystko musi byĺ napisania poprawnie, a nawet nie musi). 

W mailu moŨesz wymieniĺ kilka r·Ũnych strategii (tworzysz coŜ podobnego do listy 

kontrolnej), kr·tko je opisujesz i przy kaŨdej dodajesz, Ũe to jednak nie jest 

najwaŨniejsze. 

KaŨdy ma inne zdanie. Dla przykğadu: jeden uwaŨa, Ũe najwaŨniejsza bňdzie 

budowa listy kontakt·w - Ty piszesz, Ũe jednak nie.  

Drugi uwaŨa, Ũe najwaŨniejsza bňdzie umiejňtnoŜĺ sponsorowania - Ty piszesz, Ũe 

jednak to nie to.  

Trzeci uwaŨa, Ũe najwaŨniejsza jest sprzedaŨ - Ty piszesz, Ũe siň myli, bo to nie jest 

to. 

Czwarty uwaŨa, Ũe najwaŨniejszy jest produkt - Ty piszesz, Ũe to na pewno nie to. 

Itd., itp. (moŨna jeszcze dğugo wymieniaĺ). 
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Dochodzisz do ostatniego punktu i na koŒcu dodajesz wezwanie do akcji: JeŜli 

chcesz poznaĺ prawdziwy sekret Biznesu Online, to sprawdŦ koniecznie m·j 

produkt... 

-Lub- 

JeŜli chcesz poznaĺ prawdziwy sekret Biznesu, to sprawdŦ koniecznie ten system... 

Dopasuj wezwanie do akcji do tego, co chcesz sprzedaĺ. 

Taki mail nie zawsze musi byĺ zwiŃzany z jakimŜ produktem, programem, biznesem 

i nie zawsze musi chodziĺ o sprzedaŨ. MoŨesz pisaĺ praktycznie na dowolny temat, 

a na koŒcu maila wystarczy w umiejňtny spos·b po prostu poğŃczyĺ to, co opisujesz 

z miejscem, do kt·rego chcesz skierowaĺ swojego czytelnika. 

 

CZŊšĻ DRUGA 

Promocja  za pomocņ Sygnatury? 

 

O co tutaj chodzi?  

Sygnatura (inaczej podpis) jest czňsto uŨywana do tego, aby wywoğaĺ 

zainteresowanie czytelnika swojŃ osobŃ. Sygnaturň takŃ dodaje siň do wysyğanych 

maili. MoŨe to byĺ np. kr·tka informacja o Tobie lub o Twoim biznesie. MoŨe to byĺ 

r·wnieŨ jakieŜ kr·tkie wprowadzenie z linkiem do Twojej strony.  

Czy nie uwaŨasz, Ũe taki kr·tki opis Twojego biznesu znacznie zwiňkszy szansň na 

to, Ũe ktoŜ kliknie w link, aby dokğadniej obejrzeĺ TwojŃ stronň ï a Ty dziňki temu 

zarobisz trochň wiňcej pieniňdzy?  

Cağy trik polega na tym, aby stworzyĺ takŃ sygnaturň, kt·ra wzbudza 

zainteresowanie i przykuwa uwagň.  

Ona musi mieĺ to coŜ, co bňdzie wyr·Ũniaĺ jŃ od cağej reszty ï dziňki temu 

zbudujesz wiňkszŃ listň i oczywiŜcie wiňcej zarobisz.  
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Zamiast wysyğaĺӢ maile z takŃ sygnaturŃ:  

Jan Kowalski  

www.mojastrona.pl  

 

Postaraj siň byĺ bardziej kreatywny:  

Jan Kowalski, Ksiňgarnia z  

wyjŃtkowŃ obsğugŃ klienta:  

www.mojastrona.pl 

lub  

Dostawa w 24h prosto ze strony WWW!  

Jan Kowalski, Ksiňgarnia z wyjŃtkowŃ  

obsğugŃ klienta: www.mojastrona.pl 

lub  

Profesjonalny Coaching  

Napisz do mnie na:  

jan@kowalski.pl  

albo zadzwoŒ pod xxxxxx  

lub 

Paweğ Grzech 

System MLM Pro - sğowo dajň, to dziağa mocniej: 

www.ebiznesakademia.pl 

 

Z takŃ kr·tkŃ i dodatkowŃ informacjŃ w podpisie swojego maila, bňdziesz wywieraĺ 

zupeğnie inne wraŨenie na swoim potencjalnym kliencie. A to moŨe stanowiĺ bardzo 

duŨŃ r·Ũnicň miňdzy mağŃ, a ogromnŃ iloŜciŃ wysyğanych maili. Kr·tko m·wiŃc: 

miňdzy zarabianiem duŨych a mağych pieniňdzy!  

Daj ludziom jakiŜ pow·d, aby klikali w Tw·j link. PoniewaŨ z ciekawŃ i interesujŃcŃ 

sygnaturŃ, zaczniesz wyr·Ũniaĺ siň na tle swojej konkurencji.  

Na zewnŃtrz jest naprawdň duŨo pieniňdzy do zarobienia... Ale tylko i wyğŃcznie dla 

os·b, kt·re wiedzŃ jak to robiĺ skutecznie.  

 

https://ebiznesakademia.pl/akademia-start/
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Na co mam zwracaĺ uwagň piszŃc sygnaturň? 

Å JeŜli chcesz sprawiĺ frajdň swoim subskrybentom, to dodaj moŨliwie jak 

najdğuŨszŃ sygnaturň!  

Å Umiejňtnie stworzona sygnatura powinna zawieraĺ takie informacje jak: adres i 

nazwa Twojej firmy. Dodatkowo moŨe posiadaĺ - adres email, stronň WWW, 

Tw·j Ũyciorys, a nawet Twoje zdjňcie. Taki zabieg sprawi, Ũe bňdziesz bardziej 

rozpoznawalny i przystňpny dla czytelnika.  

Å JeŜli nie chcesz, aby Twoja sygnatura zostağa przeoczona, to postaraj siň jŃ 

jakoŜ wyr·Ũniĺ np. napisz pogrubionŃ czcionkŃ najwaŨniejsze informacje.  

Å I nie przejmuj siň jakimŜ mŃdralŃ, kt·ry uwaŨa, Ũe sygnatura moŨe mieĺ 

maksymalnie cztery linie. Bo co on moŨe o tym wiedzieĺ?  

 

### 

Wskaz·wka: promuj za pomocŃ swojej sygnatury dokğadnie ten sam  

link, kt·ry promujesz w treŜci swojego maila. 

### 

 

CZŊšĻ TRZECIA 

Jak radziļ sobie z agresywnym subs krybentem, czyli jak 

zacho waļ siŋ, gdy  ktoŢ mnie obrazi ġ? 

 

JeŜli masz podobny charakter do mnie, czyli nie lubisz jak ktoŜ wchodzi Ci na gğowň, 

obraŨa Ciň i opowiada gğupoty, to bardzo bňdzie Ciň kusiĺ, aby odpowiedzieĺ tym 

samym ogniem.  

 

Zdarzyğo mi siň to kilkanaŜcie razy jednak Ty zr·b coŜ innego: poczekaj chwilň ï 

pomyŜl ï i dopiero dziağaj!  

MoŨesz rozwiŃzaĺ powyŨszy problem na dwa sposoby.  
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#Po pierwsze  

Stop!  

WeŦ gğňboki oddech. Uspok·j siň i idŦ np. na spacer.  

Zastan·w siň!  

Bardzo ğatwo moŨesz zniŨyĺ siň do poziomu takiej osoby i odpowiedzieĺ jej tym 

samym, ale...  

JeŜli uda Ci siň zamieniĺ krytyka w stağego klienta, to z czasem tysiŃce os·b moŨe 

siň dowiedzieĺ, jakim to wspaniağym i pomocnym jesteŜ czğowiekiem.  

#Po drugie  

JeŜli masz do czynienia z osobŃ naprawdň kğopotliwŃ, to najlepszym rozwiŃzaniem 

bňdzie po prostu usuniňcie jej z listy, bez wdawania siň w dyskusjň.  

Prňdzej czy p·Ŧniej natrafisz na agresywnego subskrybenta. Moja rada: po prostu 

nie bierz tego do siebie, skasuj go z listy i pracuj dalej.  

 

CZŊšĻ CZWARTA 

Czy warto uŮywaļ postscriptum?  

 

OczywiŜcie!  

W wielu badaniach udowodniono, Ũe prawie kaŨda osoba z duŨŃ uwagŃ czyta 

postscriptum. Czy nadal tak jest? Zdania sŃ podzielone, jednak moim zdaniem nie 

zaszkodzi od czasu do czasu napisaĺ coŜ ciekawego w PS. 

MoŨe to byĺ np. kolejny link do Twojego produktu, specjalna oferta, moŨliwoŜĺ 

zapisania siň na innŃ listň lub na cokolwiek masz tylko ochotň.  

W postscriptum moŨesz opowiedzieĺ nawet cağkowicie nowŃ historiň. Pamiňtaj 

jednak o tym, aby w swoich mailach skupiĺ siň gğ·wnie na promocji tylko jednej 

rzeczy. 
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Przykğad #1 

PS.  

Internetowy Biznes moŨe byĺ najszybszŃ drogŃ, aby osiŃgnŃĺ to, o czym zawsze 

marzyğeŜ ï BezpieczeŒstwo i WolnoŜĺ.  

Zapewne wiesz, Ũe dağbyŜ radň, gdyby tylko ktoŜ na starcie udzieliğ Ci 

odpowiedniego wsparcia... A moŨe dotychczas coŜ ograniczağo Twoje moŨliwoŜci?  

Gdy tylko zapoznasz siň z moŨliwoŜciami aplikacji systemowej NOW, to zobaczysz, 

Ũe to ĂcoŜò, co hamowağo Tw·j sukces, to prawdopodobnie przestarzağe metody 

dziağaniaé 

Nadszedğ najwyŨszy czas, aby uwolniĺ siň od tego wszystkiego i zaczŃĺ budowň 

wğasnego biznesu, aby osiŃgnŃĺ nowe i jeszcze niezdobyte szczyty...  

Kliknij teraz Tutaj i przetestuj potňŨny system marketingu Internetowego >>  

 

Przykğad #2 

PS.  

Mam nadziejň, Ũe te informacje pomogŃ Ci w budowie Twojego E-Biznesu i Ũe 

wykorzystasz je w praktyce.  

Jednak istnieje jeszcze coŜ, co moŨe mieĺ bardzo duŨy wpğyw na rozw·j Twojego 

Biznesu ï to sŃ jedyne w swoim rodzaju narzňdzia NOW oraz Akademia 

Nowoczesnego Marketingu, w kt·rej nauczymy Ciň jak skutecznie korzystaĺ z 

nowoczesnych narzňdzi do pracy w Internecie:  

Poznaj szczeg·ğy >>  

JeŜli jeszcze nie miağeŜ okazji, aby wysğuchaĺ naszej wiadomoŜci, to nie traĺ juŨ 

wiňcej czasu i rzuĺ na to okiem.  

Prawdopodobnie bňdziesz w szoku, gdy znajdziesz tam informacje warte tysiŃce 

dolar·w... Wystarczy tylko wypeğniĺͥ formularz na tej stronie: Zobacz video >>  

 

 

 

https://ebiznesakademia.pl/akademia-start/
https://ebiznesakademia.pl/akademia-start/
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Przykğad #3 

PS. 

Posğuchaj mnie dokğadnie. 

 

Naszym gğ·wnym celem jest wsp·ğpraca z TobŃ ramiň  

w ramiň + chcemy pom·c Ci zbudowaĺ dochodowy  

biznes online. Mam nadziejň, Ũe to rozumieszé? 

 

StworzyliŜmy specjalnŃ aplikacjň, kt·ra Ci  

w tym pomoŨe - sprawdŦ tutaj >> 

 

JeŜli masz pytania lub chcesz o czymŜ porozmawiaĺ,  

to po prostu odpisz na tego maila. Jestem prawdziwym  

czğowiekiem i czekam na Ciebie po drugiej stronie... 

 

 

CZŊšĻ PIŅTA 

Grupa docelowa?  

 

Jak skuteczne sŃ kampanie email?  

O tym decyduje w pierwszej linii jakoŜĺ Twojej listy adresowej. I teraz mam do Ciebie 

bardzo waŨne pytanie:  

Czy Twoja lista faktycznie skğada siň z os·b, kt·re pochodzŃ z jasno okreŜlonej i 

zdefiniowanej grupy docelowej?  

Czy te osoby znajŃ Ciebie i TwojŃ ofertň i czy Ci ufajŃ?  

JeŜli tak, to Tw·j wsp·ğczynnik konwersji bňdzie siňgaĺ nawet powyŨej 20%. Chodzi 

tutaj o iloŜĺ os·b, kt·re bňdŃ reagowaĺ na Twoje maile, klikaĺ w linki i co 

najwaŨniejsze - kupowaĺ Twoje produkty.  

W przeciwnym wypadku osiŃgniesz niestety duŨo gorsze wyniki, kt·re mogŃ siň 

wahaĺ miňdzy 0,5% a 2%.  

Zatem... 

Jak okreŜliĺ grupň docelowŃ?  

https://ebiznesakademia.pl/akademia-start/
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Pod nazwŃ grupa docelowa rozumiemy takŃ grupň os·b, kt·ra najbardziej skorzysta 

na Twojej ofercie i dlatego prawdopodobnie od Ciebie kupi lub doğŃczy do Twojego 

zespoğu.  

JeŜli bňdziesz regularnie rozmawiaĺ ze swojŃ grupŃ, to dziňki temu stworzysz sobie 

bardzo wartoŜciowy kanağ sprzedaŨowy, w kt·rym bňdziesz m·gğ sukcesywnie 

sprzedawaĺ coraz to nowe produkty.  

Od samego poczŃtku (nawet, jeŜli masz tylko kilka os·b na liŜcie) wysyğaj do swojej 

listy wiadomoŜci email. Dziňki temu dowiesz siň, kto wykazuje specjalne 

zainteresowanie na Twoje maile. W taki spos·b zbierzesz informacje o tym, jaki jest 

potencjağ tego rynku i jak mniej wiňcej bňdzie wyglŃdaĺ Twoja grupa docelowa.  

JeŜli bňdziesz chciağ zdobyĺ jeszcze wiňcej informacji o tych osobach, to 

przeprowadŦ kr·tkŃ ankietň lub zadaj kilka pytaŒ bezpoŜrednio w mailu (ja zadaje 

takie pytania w kilku mailach) np. o tym, jaki zaw·d wykonujŃ te osoby, czy majŃ juŨ 

wğasnŃ stronň internetowŃ lub bloga, czy budujŃ juŨ listň, jakie produkty kupujŃ itp.  

Nastňpnie stw·rz z zebranych informacji sw·j idealny profil konsumenta (te 

informacje moŨesz r·wnieŨ wykorzystaĺ do stworzenia wğasnego produktu, czyli 

szkolenia video lub poradnika itd.).  

PrzeglŃdaj teŨ r·Ũne fora internetowe i grupy. Znajdziesz tam duŨo os·b, kt·re mogŃ 

pasowaĺ do Twojej grupy docelowej, a co najwaŨniejsze - poznasz ich problemy. A 

gdy bňdziesz juŨ znaĺ problemy tych os·b, to w prosty spos·b moŨesz stworzyĺ 

rozwiŃzanie na te problemy np. w postaci poradnika PDF. 

Kr·tki przykğad grupy docelowej na podstawie MLM. 

Kiedy kilka lat temu, gdy zaczynağem mojŃ przygodň w MLM m·j upline powiedziağ 

mi, Ũeby nie przejmowaĺ siň opiniŃ innych i braĺ siň ostro do pracy. 

WğaŜciwie to, dlaczego nie? 

Jednak po kilku miesiŃcach biegania i dzwonienia po znajomych, miağem chyba zero 

pozytywnych odpowiedzi. Nie wiedziağem, co poszğo nie tak, poniewaŨ dokğadnie 

stosowağem siň do wskaz·wek mojego upline (stara szkoğa MLM). 

OdpowiedŦ jest bardzo prosta: ŧaden wegetarianin nie kupi od Ciebie kawağka 

miňsa! 
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Dlatego nie sprzedawaj produktu tam gdzie nie ma na niego zapotrzebowania. A to 

oczywiŜcie oznacza, Ũeby nie sprzedawaĺ pomysğu na biznes np. cioci kloci, kt·rej 

robienie jakiegokolwiek biznesu nie interesuje. 

I to naprawdň nie ma najmniejszego znaczenia, jaki wspaniağy jest ten biznes i ile 

moŨna na tym zarobiĺ. 

Pierwsza reguğa marketingu brzmi: 

Sprzedawaj produkty tylko i wyğŃcznie osobom, kt·re chcŃ i potrzebujŃ tych 

produkt·w! 

Przestrzegaj tej reguğy, a zobaczysz jak prosta i przyjemna stanie siň Twoja praca. 

 

IstniejŃ dwie grupy docelowe w MLM: 

Å Pierwsza grupa to Twoi potencjalni wsp·ğpracownicy. 

 

Ta grupa skğada siň ze specjalnej frakcji: sŃ to inni Networkerzy, ludzie 

korzystajŃcy juŨ z produkt·w lub usğug, czyli znajŃcy temat MLM oraz osoby 

szukajŃce nowych moŨliwoŜci. Polecam Ci gğ·wnie szukaĺ wsp·ğpracownik·w 

wŜr·d tej grupy. SŃ to ludzie kupujŃcy pomysğ na biznes, a Ci, kt·rzy szukajŃ 

nowych moŨliwoŜci i rozwiŃzaŒ, chcŃ r·wnieŨ zarabiaĺ pieniŃdze. 

 

Å Druga grupa skğada siň ze sprzedawc·w.  

 

Aby wyjaŜniĺ Ci, o co chodzi, weŦmy za przykğad branŨň wellness. WiňkszoŜĺ 

sprzedawc·w uwaŨa, Ũe ich gğ·wnŃ grupŃ docelowŃ sŃ osoby majŃce 

problemy zdrowotne. Nie zawsze tak musi byĺ. 

 

Co jeŜli ta grupa skğada siň z os·b, kt·re wcale nie majŃ problem·w ze 

zdrowiem, ale myŜlŃ o tym i sŃ gotowe wydaĺ miesiňcznie jakaŜ kwotň XYZ? 

To jest Twoja grupa docelowa, poniewaŨ jedni tylko siň informujŃ, a drudzy 

korzystajŃ z produkt·w. 

 

Jak znaleŦĺ odpowiedniŃ grupň docelowŃ? 

Dziňki Internetowi stağo siň to w dzisiejszych czasach bardzo proste.  

Do dyspozycji masz takie narzňdzia jak: blogi, pisanie artykuğ·w, wielokrotny 

autoresponder, Google Adwords, capture page (strony przechwytujŃce), produkty 

https://ebiznesakademia.pl/akademia-start/
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informacyjne (e-book lub kurs szkoleniowy), media spoğecznoŜciowe oraz publikacja 

ogğoszeŒ w odpowiednich miejscach (nie typu, jeŜli chcesz zarabiaĺ xxx to napisz mi 

maila). 

Zdecydowanie najlepszy spos·b na wyr·Ũnienie siň z tğumu, to budowanie marki 

eksperta (wykorzystujŃc powyŨsze narzňdzia). Dlatego nie ustawiaj siň do kolejki 

tysiňcy Networker·w, kt·rzy zadowalajŃ siň tŃ samŃ i coraz to na nowo kopiowanŃ 

stronŃ WWW swojej firmy. 

Zaoferuj coŜ wiňcej, niŨ tylko puste obietnice - wtedy ludzi sami Ciň odnajdŃ. 

 

 

CZŊšĻ SZĎSTA 

Co to jest strona lņdowania...? 

 

Oto jedna z moich pierwszych stron lŃdowania, czyli po naszemu jest to po prostu 

strona przechwytujŃca (byğa bardzo skuteczna): 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

Jak widzisz ta strona nawet nie byğa do koŒca poprawnie zbudowana, a i tak nie 

przeszkadzağo mi to w budowaniu listy kontakt·w. Obecnie zmieniğbym obrazek 

wideo (nad formularzem) i poprawiğ wyglŃd samego formularza. 
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Strona przechwytujŃca, to kr·tko m·wiŃc strona, na kt·rŃ bňdziesz kierowaĺ ponad 

90% swojego cağego ruchu. Jest to miejsce, gdzie Tw·j czytelnik ma tylko jedno 

zadanie - musi wypeğniĺ formularz z autorespondra i w taki spos·b zapisaĺ siň na 

TwojŃ listň. 

Gdy ludzie klikajŃ w Twoje linki, to robiŃ to z pewnego rodzaju postawŃ 

oczekiwania... Dlatego musisz zrobiĺ wszystko, aby te potrzeby zaspokoiĺ. Zadbaj 

r·wnieŨ o to, aby wszystkie kolejne kroki byğy proste i zrozumiağe.  

Podczas tworzenia swojej strony zwr·ĺ szczeg·lnie uwagň na to, aby: 

Å Zachowaĺ sw·j styl pisania, czyli bŃdŦ po prostu sobŃ i pisz tak jak m·wisz, 

Å Ograniczyĺ do minimum moŨliwoŜci dziağania.  

 

Przycisk ĂZam·w Terazò lub formularz do rejestracji na autoresponder 

cağkowicie Ci wystarczy. Ewentualnie moŨesz dodaĺ link do strony gğ·wnej 

Twojego bloga, ale w Ũadnym wypadku nie wklejaj wiňkszej iloŜci link·w. 

PrzecieŨ chcesz, aby Tw·j czytelnik wykonağ jednŃ okreŜlonŃ czynnoŜĺ, 

dlatego nie odwracaj jego uwagi np. duŨŃ iloŜciŃ link·w.  

Å Typowa strona przechwytujŃca (jak na zdjňciu powyŨej) powinna byĺ moŨliwie 

jak najkr·tsza (istniejŃ oczywiŜcie wyjŃtki) i przede wszystkim prosta (nie 

komplikuj!).  

 

Wystarczy ciekawy nagğ·wek napisany np. czerwonŃ czcionkŃ i w formie 

pytania. Nastňpnie w kilku podpunktach wymieŒ korzyŜci, jakie czekajŃ na 

Twoich subskrybent·w i oczywiŜcie dodaj formularz do rejestracji na 

autoresponder. 

 

Kr·tko m·wiŃc - zaproponuj na swojej stronie rozwiŃzanie na jakiŜ konkretny 

problem, moŨe byĺ to np. poradnik PDF. Jest to tzw. przynňta, kt·ra 

powoduje, Ũe Tw·j czytelnik zapisze siň na TwojŃ listň (jak taka przynňta 

powinna wyglŃdaĺ dowiesz siň w osobnym module). 

 

 

 

 



  

44 

 

Przykğadowe strony 

 

Bardzo czňsto korzystağem z tej wersji: 

  

 

 

 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

WğaŜcicielem tej strony jest Frank Kern: 
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Wersja nr 3: 

 

Jak widzisz kaŨda z powyŨszych stron jest bardzo prosta, ale za to skuteczna, 

dlatego zacznij od najprostszych rzeczy.  
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ROZDZIAĠ PIŅTYé 

System SKUTECZNEGO  

Email Marketingu!  
 

PrzejdŦmy teraz do najwaŨniejszego moduğu tego szkolenia, jednak zaczniemy od 

czegoŜ prostego, ale nie przejmuj siň, p·Ŧniej teŨ nie bňdzie trudno. 

Zaczynamy: 

 

CZŇśĹ PIERWSZA 
W jakim formacie publikowaĺ maile? 

 

Dobre pytanie. 

OdkŃd tylko pamiňtam byğem zwolennikiem maili w formacie HTML. Takie maile 

majŃ o wiele wiňksze moŨliwoŜci edytowania tekstu oraz dodawania r·Ũnych 

szablon·w maila (inne tğo, obrazki, ramki itp.).  

Kr·tko m·wiŃc - mail w formacie HTML wyglŃda ğadniej. 

Jednak jest jedno, ale... 

Nie pamiňtam, kto to dokğadnie powiedziağ (nie jest to teŨ dokğadnie tğumaczenie), ale 

brzydota w dzisiejszych czasach zaczyna siň wyr·Ũniaĺ!  

O co dokğadnie chodzi? 

Ğadna wiadomoŜĺ w formacie HTML z kolorowym szablonem i obrazkami, bardzo 

mocno zaczyna przypominaĺ reklamň. JeŜli jest to ğadne i kolorowe, to znaczy, Ũe na 

99% jest to reklama. 

Natomiast prosty tekst (bez kolorowych szablon·w), czyli czarna czcionka na biağym 

tle wyglŃda jak mail do przyjaciela. 

Kt·ra wiadomoŜĺ budzi wiňksze zaufanie? 

W wiňkszoŜci przypadk·w ta brzydsza. Prosty i czarny tekst na biağym tle moŨe byĺ 

o wiele skuteczniejszy niŨ ğadny i kolorowy szablon.  
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Szablony kojarzŃ siň z korporacjŃ, a podejrzewam, Ũe nie chcesz byĺ kojarzony z 

korporacjŃ. 

Dlatego ja od pewnego czasu stosujň tylko i wyğŃcznie proste maile. Bez 

jakichkolwiek szablon·w. 

Wiem, Ũe to kusi :-) Ğadny mail z obrazkami i r·Ũnymi super dodatkami. 

Tutaj jest przykğad jednego z moich maili (nie w cağoŜci): 

 

 

 

 
 
 
 
  
 
 
 
 
 
 
 

 

Jak widzisz ten mail to Ũadne arcydzieğo. Jest napisany w prostym jňzyku i nie ma 

tutaj Ũadnych dodatk·w. WyglŃda to jak zwykğy mail do przyjaciela.  

Dlatego ja polecam Ci skupiĺ siň przede wszystkim na prostocie. Zapomnij o 

Copywritingu, super szablonach i o tabelkach. Skup siň po prostu na pisaniu. 

Prostym jňzykiem, jak do przyjaciela. 

 

 

 


